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Autocentrum Krimpenerwaard:
Professional in jong gebrmkt

Half 2016 begon Jeroen Kik zijn bedrijf Autocentrum
Krimpenerwaard. Inmiddels is de specialist in
de verkoop van jonge, courante gebruikte auto’s
uitgegroeid tot een belangrijke speler in de
automotive-markt.

“Onze filosofie is dat we in alle opzichten professionaliteit
willen uitstralen”, zegt Jeroen Kik. “Dus zorgen we dat
het totale plaatie kiopt: de juiste prijsstelling, auto's met
uitstraling, vriendelijke ontvangst, degelijke garantie en een
representatief pand.”

Sinds de stat wvan Autocentrum  Krimpenerwaard
verkochten Kik en zijn team al meer dan tweeduizend ()
jonge accasions. “De omloopsnelheid ligt hoog”, glimiacht
de jonge eigenaar. “Daardoor kunnen we ongeévenaard
scherpe prijzen bieden, gecombineerd met service die
je van een groot dealerbedrijf mag verwachten. Beide
zorgen ervoor dat we uit heel Nederland klanten binnen
krijgen. Er zijn dagen bij dat hier een Limburger een kopje
koffie drinkt met iemand vit Groningen. Ze zijn met ons in
contact gekomen doordat ze een bezoek hebben gepleegd
aan onze website www.autocentrumkrimpenerwaard.
nl en daar hun droomauto hebben gevonden. Om deze
ook in het echt te zien, te voelen en te kopen komen ze
graag naar onze showroom aan de Van der Giessenweg
2 in Krimpen aan den lJssel. Een auto aanschaffen doe je
niet zomaar, dat is elke keer weer een bijzonder ‘event'
waarbij zeker ook ematie een belangrijke factor is. En zo0
benaderen wij het ook. Of iemand nu 2.000 euro uit gaat
geven of 30.000; je wordt bij Autocentrum Krimpenerwaard
met alle egards behandeld en perfect geholpen aan een auto
die in alle opzichten klopt: van technische staat tot en met
prijs en van correcte kilometerstand tot en met complete
onderhoudsgeschiedenis. Auto’s die niet beantwoorden aan
onze strenge eisen, nemen we niet in verkoop, Kortom: het
plaatje moet helemaal kioppen."

De groei van Autocentrum Krimpenerwaard is niet alleen te
zien aan de fraaie verkoopcijfers, ook gua accommodatie

investeert Jeroen Kik stevig. De ruime showroom onderging de
voorbije maanden al een aantrekkelijke metamorfose. Medio
januariis ook de uitbreiding met onder andere kantoorruimte
en een bar gereed. Daamaast realiseert men een tweede
vestiging die wordt ingericht als nieuwe operationele ruimte
waar de auto's vaor verkoap grondig worden nagekeken
en gepoetst. Verder wordt het bedrijfscomplex zodanig
uitgebreid dat Autocentrum Krimpenerwaard voortaan 150
4 200 jonge gebruikte auto's kan laten zien in plaats van de
huidige 100.

“Je ziet het: de groei is er nog lang niet uit”, glimlacht Jeroen
Kik. “Met dank aan het vertrouwen van onze klanten. Zij
herkennen in ons een autobedriif waar ze in alle opzichten
slagen voor de aankoop van hun auto, Daar zijn we trots op."

Autocentrum Krimpenerwaard is sinds afgelopen voorjaar 0ok
aangesloten als lid van de Businessclub van voetbalvereniging
Lekkerkerk. “Op Koningsdag stond ik met een groep vrienden
die zich al aangesloten hadden bij de Businessclub", grijnst
Jeroen KiK. “Een gesprekje met sponsorcommissielid Fred
Alblas deed vervolgens de rest! Het is leuk om bij deze club
te horen. Zelf heb ik in de jeugd gevoetbald bij FC Perkouw
in mijn vroegere woonplaats Berkenwoude. Ook tenniste ik
enthousiast. Heden ten dage benut ik mijn schaarse wrije
tijd om aan watersport te doen, Voetballen doe ik nog af en
toe, maar niet meer in clubverband. Ik was vroeger spits en
scoorde regelmatig mijn doelpuntjes, maar als een enorm
talent gold ik niet. Ze missen dus niet veel aan me hoor in het
streekvoetbal, ha ha!”



